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NNaacchhttrräägglliicchhee PPrreeiissnnaacchhlläässssee -- SSkkoonnttoo 

Beantworte die Fragen zu folgendem Beleg.

1) Um welche Belegart handelt es sich?

2) Welche Zahlungsbedingungen liegen vor?
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MMaarrkkeettiinngg -- PPrroodduukkttlleebbeennsszzyykklluuss 
Um im Wettbewerb die Nase vorne zu haben, 
entwickelt Fahrrad Franke immer neue 
Fahrradmodelle. Dies ist notwendig, weil sich die 
Kundenwünsche und Anforderungen ändern. Dabei 
durchleben die Fahrradmodelle verschiedene 
PPhhaasseenn ddeess PPrroodduukkttlleebbeennsszzyykklluuss.

1. Gib die Phasen des Produktlebenszyklus (nach der Entwicklung) an.

2. Ordne den Aussagen die Nummer der richtigen Phase zu.

11)) 2)

33)) 4)) 

55))  

Das neue Modell wird immer beliebter.

Die Umsätze gehen stark zurück. Das Modell muss ausgetauscht werden.

Das Umsatzmaximum ist erreicht. Der Markt ist gesättigt.

Der Preis muss auf Grund der Konkurrenz gesenkt werden.

Zur Einführung des Produktes müssen wir viel Werbung machen.

Mitbewerber bieten ähnliche Produkte an . Unser Absatz verlangsamt sich.

Wir erzielen langsam auch Gewinne mit dem neuen Modell.
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NNaacchhttrräägglliicchhee PPrreeiissnnaacchhlläässssee -- GGuuttsscchhrriifftt 
1. Wir verkaufen unserem Kunden Sporty Sepp 5 Rennräder vom Typ RR-5 zu je   

1.220,00 € netto auf Ziel.

2. Kurz nach der Lieferung erhalten wir folgende E-Mail.

Nach Prüfung des Schadens erlassen wir dem Kunden 20% für die mangelhaften 
Rennräder. Bitte bilde den Buchungssatz.

3. Buche Aufgabe 1 und Aufgabe 2 in die T-Konten.

Soll Haben Soll Haben

Soll Haben Soll Haben
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Nach Prüfung des Schadens erlassen wir dem Kunden 20% für die mangelhaften 
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Nach Prüfung des Schadens erlassen wir dem Kunden 20% für die mangelhaften 
Rennräder. Bitte bilde den Buchungssatz.
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Rennräder. Bitte bilde den Buchungssatz.
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